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Powody wydania nowego standardu

* Wspolny projekt Rady MSR i FASB

* Cele:

v’ opracowanie jednego spdjnego modelu rozpoznawania przychodéw majacego «/”

zastosowanie niezaleznie od rodzaju branzy, ktory jednoczesnie usunatby

niescistosci i stabosci poprzednich wymogdw, (@’J

v" ograniczenie ilosci standardow i interpretadji,

v' stworzenie solidnych ram koncepcyjnych dla rozwiazywania kwestii dotyczacych <@/)

ujmowania przychodéw,

v’ opracowanie spdjnego podejscia w ramach MSSF i US GAAP, <O/)
v' zapewnienie bardziej uzytecznych informacji poprzez poszerzenie wymogdw (O/)

ujawnien.
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Kiedy i jak rozpoznac¢ przychod?
Przychody wg MSSF przed zmiana: Po zmianie:
- MSR 18 ,Przychody’, * MSSF 15 ,,Przychody z uméw
« MSR 11 ,Umowy o ustuge budowlang”, Zz klientami”

» SKI 31 ,Przychody — transakcje barterowe
dotyczace ustug reklamowych”,

od 1 stycznia 2018 r.

+  Odpowiednikiem MSSF 15 w ramach standardow
amerykanskich US GAAP jest ASU 2014-09

* KIMSF 15 ,Umowy dotyczgce budowy Zagadnienie 606. Brak istotnych roznic.
nieruchomosci”,

+ KIMSF 13 ,Programy lojalnosciowe”,

+ KIMSF 18 ,Przekazanie aktywow przez klientow”.
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Grupa do zadan specjalnych

+ Tuz po wydaniu MSSF 15, powotana zostata specjalna grupa ds. przejscia na nowe standardy
(ang. transition resource group — TRG), ktéra ma wspiera¢ wdrazanie nowego standardu.

+ Zadaniem TRG jest identyfikowanie zagadnien, ktore wymagatyby od Rady MSR oraz FASB
dodatkowych objasnien lub wytycznych.

* Poglady TRG lub jej cztonkdw nie maja mocy wigzacej, ale zapoznanie sie z nimi moze by¢
bardzo pomocne przy wdrazaniu nowego standardu.

» Szczegotowe informacje o pracach TRG mozna znalez¢ na stronie IFRS:

http.//www.ifrs.org/groups/transition-resource-group-for-revenue-recognition/
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Struktura standardu

Elementy obowigzkowe stanowigce integralng czes¢ standardu:
* tre$¢ gtowna — par. 1-129
+ zataczniki:
= A Definicje terminéw
= B. Objasnienie stosowania
= (. Data wejscia w zycie i przepisy przejsciowe
= D. Zmiany innych standardow
* Elementy nieobowigzkowe:
= Uzasadnienia wnioskéw
= Zdania odrebne
= Zatacznik A — Poréwnanie MSSF 15 i Zagadnienia 606
= Zatacznik B — Zmiany do Uzasadnien wnioskow dotyczacych innych standardéow
= Przykiady ilustrujace

= Zatacznik - Zmiany do objasnien dotyczacych innych standardéw
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Potrzebujesz wiecej informacji?

Sprawdz na przyktad tutaj:
* http://www.ifrs.org/supporting-implementation/supporting-materials-by-ifrs-standard/ifrs-15/
+ https://www.iasplus.com/en/collections/revenue
* https://www.pwc.pl/pl/mssf/mssf-15.html

* Biuletyny MSSF firmy Deloitte np.

https://www?2.deloitte.com/pl/pl/pages/audit/articles/biuletyny-mssf/biuletyn-mssf-02-2014-nowy-standard-
mssf-15-przychody.html

Liczne darmowe prezentacje i webinar'y = Yoy @[l &
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1. Wprowadzenie

3. Nowy model 5 krokéw

4. Zmiany umowy

5. Koszty umowy
Prezentacja
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7. Dodatkowe wytyczne
8. Ujawnianie informacji
9

2. Zakres stosowania MSSF 15

Nowy model rozpoznawania przychodoéw wg MSSF 15

. Wejscie w zycie i przepisy przejsciowe
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Do wszystkich UMOW z KLIENTAMI
z wyjatkiem:

@ umow leasingowych,
@ umow ubezpieczeniowych,

@ umow, z ktorych wynikajg instrumenty
finansowe lub prawa i obowigzki
rozliczane zgodnie z MSSF 9, MSSF 10,
MSSF 11, MSR 27 i MSR 28,

@ wymian barterowych w ramach tej
samej dziatalnosci majacych na celu
utatwienie sprzedazy klientom.

Zastosowanie MSSF 15 (1)

Poza zakresem MSSF 15 znajduja sie:
@ przychody z tytutu dywidend i odsetek,

@ przychody z tytutu transakgji nie
majacych charakteru wymiany — czyli
np. przychody z tytutu dotacji,

@ przychody wynikajace ze zmian wartosci
godziwej aktywodw biologicznych
czy nieruchomosci inwestycyjnych.
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Zastosowanie MSSF 15 (2)

+ Czesciowo, MSSF 15 bedzie miat zastosowanie do transakgcji sprzedazy
aktywow niefinansowych.

* Poza przychodami, MSSF 15 reguluje takze kwestie KOSZTOW UMOWY.

* MSSF 15 reguluje ujecie ksiegowe pojedynczej - . .
umowy, ale dopuszcza, jako rozwigzanie

praktyczne (ang. a practical expedient), . . .

zastosowanie standardu w odniesieniu do

portfela umow o podobnych cechach. . . .
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Nowy model rozpoznawania przychodéw wg MSSF 15

1. Wprowadzenie
Zakres stosowania MSSF 15

Nowy model 5 krokéw

=

Zmiany umowy

=k

Koszty umowy
Prezentacja
Dodatkowe wytyczne

Ujawnianie informacji

© o N o

Wejscie w zycie i przepisy przejsciowe
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Fundamentalna zasada MSSF 15

Jednostka powinna ujmowac przychody w celu odzwierciedlenia
przekazania przyrzeczonych dobr i ustug klientowi w wysokosci
odzwierciedlajgcej wynagrodzenie nalezne jednostce — zgodnie z
JeJ oczekiwaniami —w zamian za te dobra ( ustugt.

/MSSF 15 par. 2/
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Nowy model 5 krokow

Krok 1 - identyfikacja i ujmowanie umowy z
ENEN

Krok 2 — identyfikacja odrebnych
obowigzkow dziatania

Krok 3 — okreslenie ceny transakcyjnej

Krok 4 — alokacja ceny transakcyjnej do
poszczegolnych obowigzkow

Krok 5 — rozpoznanie przychodu w
momencie wypetnienia obowigzku
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Krok 1 - identyfikacja i uymowanie umowy z klientem (1)
* Punktem wyjscia dla MSSF jest zawarcie umowy z klientem.

porozumienie pomiedzy dwiema
lub wiekszq liczbq stron, ktore

strona, ktéra zawarta umowe z
Jjednostkq w celu otrzymania
dobr lub ustug bedacych

powoduje powstanie . wynikiem dziatalnosci
egzekwowalnych praw i operacyjnej jednostki, w zamian
obowigzkéw P ymnejJ ’

za wynagrodzenie

* Zawrze¢ umowe mozna w dowolnej formie (pisemnej, ustnej, innej dorozumianej) — istotne,
jest to, ze taka umowa moze by¢ egzekwowalna na drodze prawne;.
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Krok 1 — identyfikacja i uyymowanie umowy z klientem (2)

* Kryteria istnienia umowy:
v' strony umowy zawarly umowe i s3 zobowigzane do wykonania swoich obowigzkow,

v" mozna okresli¢ prawa kazdej ze stron dotyczace dobr lub ustug, ktdére majg zostac
przekazane,

v mozna okresli¢ warunki ptatnosci dotyczacych przekazywanych débr lub ustug,
v' umowa ma tre$¢ ekonomiczng, oraz

v" jest prawdopodobne, ze jednostka otrzyma wynagrodzenie, nalezne jej w zamian
za przekazane klientowi dobra lub ustugi (kryterium $ciggalnosci).

E Zbiér zadan — Zadanie 1
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Ocena sciggalnosci

* Oceniajac prawdopodobienstwo otrzymania wynagrodzenia, uwzglednia sie jedynie zdolnos¢
i zamiar zapftaty przez klienta oczekiwanego przez jednostke wynagrodzenia
w odpowiednim terminie (ryzyko kredytowe). Kierownictwo powinno m.in. uwzglednic swoje
dotychczasowe doswiadczenia z klientem oraz ewentualne zabezpieczenia.

+ Kwota oczekiwanego wynagrodzenia powinna byc¢ skorygowana o wszelkie elementy
zmienne, w tym ustepstwa cenowe (ang. price concessions), do ktérych bedzie sktonna
jednostka. Uwaga — nie uwzglednia sie w tej kwocie strat wynikajacych z utraty wartosci,
ktérych ujecie bedzie regulowat MSSF 9.

» Ustepstwa cenowe zazwyczaj majg miejsce/sg przyznawane juz po zawarciu umowy i moga
wynikac z réznych powodow. Na przyktad, sprzedawca chce zachecic klienta do uregulowania
zalegtych faktur i zacheci¢ do dalszych zakupow. Moga tez by¢ sposobem na zwiekszenie
satysfakgji klienta niezadowolonego z jakich$ powodéw z dotychczasowej obstugi.

@ Skrypt — Przyktad 1
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Ponowna ocena isthienia umowy

+ Jezeli umowa z klientem spetnia wszystkie kryteria jej ujecia w momencie zawarcia
umowy, to jednostka nie dokonuje juz ponownej oceny tych kryteriow,
chyba ze istniejg przestanki istotnej zmiany faktow i okolicznosci
(np. znaczace obnizenie sie zdolnosci kredytowej klienta).

* Jezeli w momencie zawarcia umowy z klientem, umowa ta nie spetnia wszystkich
kryteriow identyfikacji umowy, to w przysztosci jednostka kontynuuje dokonywanie
oceny umowy celem ustalenia, czy kryteria te zostaty spetnione w pdzniejszym
terminie.

17 Nowy model rozpoznawania przychodéwwg MSSF 15 ,Przychody z uméw z klientami”
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A gdy umowa nie spetnia kryteriow ujecia?

* Jezeli umowa nie spetnia wszystkich kryteriow identyfikacji umowy, a jednostka
otrzyma wynagrodzenie od klienta, to jest ono ujmowane jako zobowiazanie,
chyba, ze wystapi jedno z ponizszych zdarzen umozliwiajgce rozpoznanie
wynagrodzenia jako przychodu:

1) jednostka nie ma innych zobowigzan do przekazania dobr lub ustug klientowi
i otrzymata cate lub zasadniczo cate wynagrodzenie przyrzeczone przez klienta,
ktore nie podlega zwrotowi, lub

2) umowa zostata rozwigzana, a wynagrodzenie otrzymane od klienta nie podlega
zwrotowi.

« W momencie, gdy kryteria zostang spetnione, zobowiazanie jest usuwane
i rozpoznawany przychéd, ktéry bytby rozpoznany do tego momentu, gdyby
kryteria rozpoznania umowy byty spetnione odpowiednio wczesniej
(ang. cumulative catch-up adjustment).

18 Nowy model rozpoznawania przychodéwwg MSSF 15 ,Przychody z uméw z klientami”
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Istnienie egzekwowalnych praw i obowigzkow a okres umowy

+ Okres umowy to okres obowigzywania umowy, w ktérym strony umowy maja egzekwowalne
prawa i obowigzki.

* Problematyczne moga by¢ umowy, ktére nie maja ustalonego z gory okresu obowigzywania,
moga zostac rozwigzane lub zmienione przez kazda ze stron w dowolnym momencie,
moga tez by¢ automatycznie przedtuzane.

+ Jesli umowa moze by¢ w dowolnym momencie wypowiedziana bez istotnego
odszkodowania dla drugiej strony, to strony nie bedg miaty egzekwowalnych praw
i obowigzkoéw niezaleznie od podanego w umowie okresu, na jaki zostata podpisana.

* W szczegdlnosci, jezeli kazda strona catkowicie niewykonanej umowy moze jednostronnie
wypowiedzie¢ umowe, nie ponoszac z tego tytutu zadnej kary, umowa uwazana jest
za nieistniejaca.

@ Skrypt — Przyktad 3, 4, 5
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tgczenie umow

* MSSF 15 wymaga, aby dwie lub wiecej umow traktowac jako jedna umowe, jezeli spetniony
jest przynajmniej jeden z ponizszych warunkow:

v/ umowy sg negocjowane jako pakiet i dotycza tego samego celu handlowego
(np. podpisanie tylko jednej z umdw rodzitoby straty dla jednostki bez jednoczesnego
uwzglednienia wynagrodzenia z drugiej umowy),

v wynagrodzenie z tytutu jednej z umdw jest warunkowane wynagrodzeniem lub wykonaniem
innej umowy,

v dobra lub ustugi przyrzeczone w umowach stanowig pojedyncze zobowigzanie do wykonania
Swiadczenia (wyjasnienie co to znaczy znajduje sie w dalszej czesci materiatdow — patrz Krok 2).

#+&-[4
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Krok 2 — identyfikacja odrebnych obowigzkow dziatania

» Ocena w momencie zawarcia umowy — jakie dobra i ustugi zostaty przyrzeczone klientowi?
Moga byc¢ okreslone wyraznie w umowie lub wynikac¢ np. ze zwyczajow lub praktyk
handlowych.

» Takie dobra i ustugi stanowig zobowiazania do wykonania swiadczenia:

4 ¥

grupa (seria)
wyodrebnionych débr lub
ustug, ktore sa zasadniczo
takie same i w taki sam
Sposob przekazywane
klientowi

dobro lub ustuga (pakiet
dobr lub ustug), ktére
daja sie wyodrebnié

* Uwaga — jesli zadne dobro i/lub ustuga nie sg przekazywane klientowi, to nie istnieje
zobowigzanie do wykonania swiadczenia (dot. np. dziatan przygotowawczych lub
administracyjnych sprzedawcy).
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Odrebne dobro lub ustuga (1)

[ Odrebne? ]

-

1) Czy klient moze odnosi¢ korzysci
z towaru lub ustugi bezposrednio albo

poprzez powigzanie z innymi zasobami, ‘
ktore sa dla niego tatwo dostepne?

NIE

TO NIE JEST ODREBNE
DOBRO LUB UStUGA!

l TAK Nalezy je potaczyc
z innymi ustugami lub
dobrami do uzyskania
2) Czy przyrzeczenie jednostki do pakietu, ktory spetni
przekazania dobra lub ustugi klientowi NIE kryteria odrebnosci.
mozna wyodrebnic sposréd innych ‘
przyrzeczen (zobowigzan) okreslonych
w umowie?

l TAK
DOBRO LUB UStUGA JEST ODREBNE!
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Odrebne dobro lub ustuga (2)

* Warunek 1, czyli korzys¢ dla klienta oznacza, ze moze on rozporzadza¢ danym dobrem lub
ustuga (poprzez dalsza sprzedaz, zuzycie, uzycie itp.) lub moze odnies¢ korzysc taczac dane
dobro lub ustuge z innymi tatwo dla niego dostepnymi (sprzedanymi mu oddzielnie przez
dana jednostke lub inng lub nabytymi w wyniku innych transakgji lub zdarzen).

* Warunek 2, czyli odrebnos¢ w kontekscie umowy oznacza, ze dobro lub ustuga nie sg w
wysokim stopniu zalezne lub modyfikujg /dostosowuja inne przyrzeczone w ramach tej samej
umowy dobra lub ustugi. O braku takiej odrebnosci moga swiadczy¢ nastepujace okolicznosci:

v" jednostka $wiadczy istotne ustugi polegajace na taczeniu dobr lub ustug z innymi dobrami lub
ustugami przyrzeczonymi w ramach umowy, w pakiet, ktéry stanowi przedmiot umowy zawartej przez
klienta,

v dobro lub ustuga zmienia znaczaco lub dostosowuje inne dobra lub ustugi przyrzeczone umowa,

v' dobro lub ustuga sa w istotnym stopniu zalezne od innych débr lub ustug przyrzeczonych w umowie
lub sg z nimi w istotnym stopniu powigzane.

@ Skrypt — Przyktad 6 ‘ E Zbiér zadan — Zadanie 2 i 3
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Opcje dostarczenia dodatkowych dobr lub ustug

* Przyktady:

v" punkty w programach lojalnosciowych, ktére mozna w przysztosci wymieniac¢ na wybrane
dobra lub ustugi (za darmo lub w nizszej cenie) lub

v" opcje polegajace na przyznaniu prawa do przedtuzenia umowy.

» Zasada:

Opcja powoduje powstanie umownego zobowigzana do wykonania swiadczenia,
ale jedynie w przypadku, gdy daje klientowi istotne prawo (ang. material right),
ktorego nie uzyskatby, jezeli nie zawartby przedmiotowej umowy.

* Przyktadem wystepowania istotnego prawa jest prawo do upustu, ktéry jest wiekszy niz
standardowo klient mogtby uzyskad.

E Zbiér zadan — Zadanie 4 i 5

24 Nowy model rozpoznawania przychodéwwg MSSF 15 ,Przychody z uméw z klientami”

CENTRUM D TRy
EDUKACJI FleZ Wicaze, de SvKCLSU
PIBR s -

Krok 3 — okreslenie ceny transakcyjnej

+ Cena transakcyjna to kwota wynagrodzenia, ktére zgodnie z oczekiwaniem jednostki bedzie
jej przystugiwato w zamian za przyrzeczone dobra lub ustugi, z wytaczeniem kwot pobranych
W _imieniu innego podmiotu (np. podatek VAT).

* Czynniki, ktore nalezy uwzglednic szacujac cene transakcyjna:
* wystepowanie wynagrodzenia zmiennego,
+ graniczne wartosci szacunkowe wynagrodzenia zmiennego,
* wystepowanie istotnego elementu finansowania (wartos$¢ pienigdza w czasie),

* wystepowanie wynagrodzenia niepienieznego,

+ wystepowanie wynagrodzenia ptatnego klientowi.
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Wynagrodzenie zmienne (1)

* Wynagrodzenie zmienne to pojecie szersze niz wynagrodzenie warunkowe.

* Przyktady:

upusty i rabaty,
— dyskonta za wczesniejszg ptatnos¢,
— premie za wyniki,

— kary za spdznienia,

— prawa klienta do zwrotu produktu,
— powigzania ceny ze zmianami indeksu,
— obietnice najnizszej ceny na rynku itp.

* Na etapie zawarcia umowy, jednostka powinna oszacowac i uwzgledni¢ w cenie
transakcyjnej kwote zmiennego wynagrodzenia, ktorej jednostka oczekuje.
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Wynagrodzenie zmienne (2)

* Wysokos$¢ wynagrodzenia zmiennego aktualizuje sie na kazdy dzieh sprawozdawczy.

» Ewentualne korekty rozpoznanego przychodu ujmowane sg w okresie, w ktorym ma miejsce
aktualizacja (cumulative catch up adjustment) — taczna kwota rozpoznanych przychodéw powinna
odpowiadac kwocie, ktora bytaby rozpoznana, gdyby nowe informacje byty znane jednostce
od poczatku.

Metody szacowania ceny transakcyjnej w przypadku wynagrodzenia zmiennego

Metoda Wartos¢ oczekiwana Wartos¢ najbardziej prawdopodobna
Suma iloczynéw mozliwych kwot Pojedyncza, najbardziej prawdopodobna
Metodologia liczenia wynagrodzenia i odpowiadajgcych kwota z przedziatu mozliwych kwot
im prawdopodobienstw wystapienia. wynagrodzenia.

Ma zastosowanie, jezeli jednostka
zawiera duzg liczbe podobnych umow,
a w danej umowie przewiduje sie wiecej
niz dwa mozliwe wyniki.

Ma zastosowanie, na przyktad gdy
umowa ma tylko dwa mozliwe wyniki
(bedzie premia lub nie).

Zastosowanie

@) Skrypt — Przyktad 7 i 8
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Graniczne wartosci szacunkowe wynagrodzenia zmiennego

Uwaga:

Szacujgc cene transakcyjng uwzglednia sie wynagrodzenie zmienne wytgcznie
w takim zakresie, w jakim istnieje prawdopodobienstwo, ze nie nastqgpi
koniecznos¢ znacznego odwrodcenia ujetego wczesniej przychodu.

Przyktadowe czynniki, ktére moga zwiekszy¢ prawdopodobienstwo lub wysokos$é wyksiegowania
przychodow:

v kwota wynagrodzenia jest bardzo podatna na wptyw czynnikéw zewnetrznych wobec jednostki
(np. zmiennosc¢ rynku, dziatania innych stron, warunki pogodowe i wysokie ryzyko przeterminowania
przyrzeczonych débr lub ustug),

v" oczekuje sie, ze stopien niepewnosci bedzie sie utrzymywat przez dtugi okres czasu,

v' jednostka ma niewielkie doswiadczenie z takimi umowami,

v' zakres mozliwych wartosci jest bardzo szeroki. H
@ Skrypt — Przyktad 9
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Prawo klienta do zwrotu (1)

* W przypadku sprzedazy produktéw (i ewentualnie ustug) z jednoczesnym prawem do zwrotu
przez klienta, nalezy rozpoznac:

a) przychody z tytutu przekazanych produktéw, ktore zgodnie z oczekiwaniami nie beda
podlegaty zwrotowi,

b) zobowiazanie do zwrotu zaptatym oraz

c) sktadnik aktywdw z tytutu prawa jednostki do odzyskania produktow od klientow po
wywigzaniu sie ze zobowigzania do zwrotu zapfaty.

Uwaga:

- wymiana produktu na podobny (np. wymiana sukienki w rozmiarze
36 na 38, albo koszuli rézowej na niebieska) nie jest traktowana jako
zwrot produktu,

- zwrot wadliwych produktéw nalezy ujmowac zgodnie z wytycznymi
dla gwarangji.
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Prawo klienta do zwrotu (2)

] poczqtkowo na dzien sprawozdawczy

Kwota wynagrodzenia, do ktérego — zgodnie

z oczekiwaniami jednostki — bedzie ona
uprawniona; w tym celu nalezy zastosowac
wytyczne dotyczace wynagrodzenia zmiennego
(z uwzglednieniem ograniczen dotyczacych
granicznych wartosci szacunkowych).

Przychody z tytutu
przekazanych
produktow

n.d.

Czesc lub catos¢ otrzymanej juz kwoty

lub naleznosci ptatnej w przysztosci, co do ktorej Poczatkowo ujeta kwota podlega aktualizacji
Zobowiazanie do zwrotu jednostka oczekuje, ze nie bedzie do niej (ponownemu oszacowaniu). Korekty
zapflaty uprawniona. Kwota zobowigzania jest r6znicg ujmowane s3 odpowiednio jako zwigkszenie
miedzy otrzymana lub nalezng zaptata a kwota lub pomniejszenie przychodow.
rozpoznanych przychodéw.

Kwota odpowiadajaca wczesniejszej wartosci

bilansowej produktu/produktéw pomniejszonej Poczatkowo ujeta kwota podlega aktualizacji
5 ) o oczekiwane koszty ich zwrotu i utrate wartosci.  wynikajacej ze zmiany oczekiwan jednostki
Skiadnik aktywow z Réwnolegle dokonuje sie odpowiedniej korekty co do produktéw, ktére maja zostac
tytutu prawa zwrotu kosztéw sprzedazy. zwrécone.
Uwaga — prezentacyjnie w bilansie jest Aktywa te testuje sie na utrate wartosci.

to pozycja odrebna od zapaséw!
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Istotny element finansowania (1)

+ Istotny element finasowania wystepuje, gdy rozktad w czasie ptatnosci uzgodnionych
w ramach umowy lub innych ustalen daje klientowi lub jednostce istotne korzysci z tytutu
finansowania przekazywania dobr lub ustug.

* W przypadku wystepowania istotnego elementu finansowania, kwote wynagrodzenia nalezy
skorygowac o zmiane wartosci pienigdza w czasie, tak aby kwota przychodu
odzwierciedlata cene, ktora klient zaptacitby za przyrzeczone dobra lub ustugi, gdyby
zapftacit gotowka w chwili ich przekazania.

v" W przypadku odroczonej ptatnosci, w tym ptatnosci na raty, oznacza to koniecznos¢
zdyskontowania przysztych ptatnosci do wartosci biezacej, ktdra zostanie rozpoznana jako przychod
z umowy z klientem i nastepnie rozwijaniu dyskonta w wyniku czego rozpoznany bedzie przychéd
z tytutu odsetek.

v" W przypadku platnosci otrzymanej z gory, konieczne bedzie naliczanie odsetek na rozpoznanym
zobowiazaniu (koszt z tytutu odsetek), aby ustali¢ prawidtowa wysokos¢ przychodu z tytutu umowy
z klientem na dzieh gdy beda spetnione kryteria jego ujecia.
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Istotny element finansowania (2)

+ Stopa dyskontowa to stopa, ktéra zostataby zastosowana w przypadku
zawarcia oddzielnej transakgcji finansowania pomiedzy jednostka a klientem
w momencie zawarcia umowy. Stopa taka uwzglednia ryzyko kredytowe
klienta. W sposob praktyczny mozna ustali¢ ta stope okreslajac stope 0
dyskontujaca warto$¢ nominalna przyrzeczonego wynagrodzenia do ceny
gotéwkowej, ktora klient zaptacitby w momencie przekazania mu débr O

lub ustug. Raz ustalona stopa dyskontowa dla danej transakgji nie podlega
aktualizacji.

« Ewentualne przychody lub koszty z tytutu odsetek wynikajace z rozwijania dyskonta prezentuje sie
w sprawozdaniu z catkowitych dochodow oddzielnie od przychodéw z tytutu uméw z klientami.

@ Skrypt — Przyktad 11

+ Rozwigzanie praktyczne - nie ma potrzeby korygowania wynagrodzenia, jesli w momencie
zawarcia umowy jednostka oczekuje, ze okres od momentu przekazania débr lub ustug do zaptaty
przez klienta wyniesie nie wiecej niz 1 rok. Dotyczy¢ to bedzie wiekszosci naleznosci handlowych.
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Wynagrodzenie niepieniezne

+ Czesc¢ lub cato$¢ wynagrodzenia, ktore ma charakter niegotéwkowy wycenia sie wedtug
wartosci godziwej.

* Jesli nie jest mozliwe ustalenie wartosci godziwej wynagrodzenia niegotowkowego,
to wycenia sie je posrednio poprzez odniesienie do pojedynczej ceny sprzedaz débr
lub ustug przyrzeczonych klientowi w zamian za wynagrodzenie.

« Jezeli klient przekazuje jednostce dobra lub ustugi, aby utatwic jej realizacje umowy,
to sg one traktowane jako wynagrodzenie niegotéwkowe jednostki, o ile uzyskuje
ona nad nimi kontrole.

E Zbiér zadan — Zadanie 6
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Wynagrodzenie ptatne klientowi

Przyktady:

v' upusty lub rabaty z tytutu dostarczonych przez sprzedawce débr lub ustug, tak jak w przypadku obietnicy
najnizszej ceny sktadnej przez market budowlany — jesli klient po zakupie towaru w danym markecie znajdzie
gdzies indziej taki sam ale tanszy, to moze sie domagac od sprzedawcy zwrotu réznicy w cenie,

v’ gdy sprzedawca pfaci klientowi na poczatku umowy, aby umozliwi¢ mu dostosowanie swoich linii
technologicznych do zakupu nowego typu materiatow produkcyjnych czy podzespotéw od tego sprzedawcy,

v’ tzw. pbdtkowe czesto zadane przez supermarkety od swoich dostawcow.

Wynagrodzenie nalezne klientowi, o ile tylko nie stanowi zaptaty za wyodrebnione dobro lub ustuge
nabywanga od klienta, powoduje obnizenie ceny transakcyjnej. Obnizenie przychodéw nastepuje
w chwili wystapienia pdzniejszego z ponizszych zdarzen:

a) Uujecie przez jednostke przychoddw z tytutu przekazania powigzanych débr lub ustug klientowi, oraz

b) zaptata lub zobowiazanie sie jednostki do zaptaty wynagrodzenia (nawet jezeli zaptata ta jest uzalezniona

od wystapienia niepewnego zdarzenia w przysztosci).

E Zbiér zadan — Zadanie 7
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"

Aktualizacja szacunkéw

Na koniec kazdego okresu sprawozdawczego majacego miejsce w trakcie trwania umowy
jednostka dokonuje aktualizacji swoich szacunkédw majacych wptyw na cene transakcyjna
(w tym aktualizacji swojej oceny tego, czy wartosci szacunkowe wynagrodzenia zmiennego
podlegaja ograniczeniom), tak aby w rzetelny sposob odzwierciedlaty one okolicznosci
wystepujace na koniec okresu sprawozdawczego oraz ich zmiany w tym okresie.

Kazda zmiana w cenie transakcyjnej jest alokowana do wszystkich zobowiazan

do wykonania swiadczenia, chyba, ze wynagrodzenie zmienne dotyczy tylko jednego
lub kilku (a nie wszystkich) takich zobowiazan.

E Zbiér zadan — Zadanie 8
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Krok 4 - alokacja ceny transakcyjnej do poszczegolnych obowigzkéw

» Zasada alokagji:

Jednostka dokonuje przypisania ceny transakcyjnej do kazdego
zidentyfikowanego zobowigzania do wykonania swiadczenia w kwocie,
ktora odzwierciedla kwote wynagrodzenia, ktére — zgodnie
z oczekiwaniem jednostki — przystuguje jej w zamian za przekazanie
przyrzeczonych dobr lub ustug klientowi.

+ Sposob alokacji — proporcjonalnie do indywidualnych cen sprzedazy (uwaga na alokacje
upustéw oraz wynagrodzenia zmiennego).

+ Skad wzig¢ indywidualne ceny sprzedazy?

cena, po ktorej jednostka

v' szukaj wsrod danych obserwowalnych, lub jesli brak odrebnie sprzedataby

v’ oszacuj. klientowi dobro lub ustuge
(W momencie zawarcia
umowy)
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Szacowanie indywidualnej ceny sprzedazy

* Przyktadowe metody oszacowania podane przez standard:

v podejscie rynkowe — w podejsciu tym nalezy ocenic¢ rynek, na ktérym dziata jednostka i sprébowaé
oszacowal ceng, ktdrg bytby sktonny zaptacic¢ klient, np. mozna wykorzystaé ceny proponowane
przez konkurencje i dokonac ich korekty tak aby uwzgledniaty specyficzne okolicznosci jednostki,

v podejscie koszt plus marza dla danego dobra lub ustugi,

v podejscie oparte na wartosci rezydualnej — podejscie to polega na odjeciu od ceny transakcyjnej
sumy obserwowalnych pojedynczych cen sprzedazy innych débr lub ustug, ale mozna je stosowac
tylko jesli spetniony jest jeden z nastepujacych warunkow:

— jednostka sprzedaje te samo dobro lub ustuge réznym klientom w podobnym czasie po bardzo zréznicowanych
cenach lub

— Jjednostka nie okredlita jeszcze ceny na dane dobro lub ustuge, a dobro lub ustuga nie byty dotad sprzedawane
odrebnie (cena sprzedazy jest niepewna).

* W niektdrych sytuacjach moze zachodzi¢ koniecznos¢ potaczenia kilku metod.
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Przypisanie upustu na potrzeby alokacji (1)

* Upust ma miejsce wtedy, gdy suma indywidualnych
(jednostkowych) cen sprzedazy poszczegolnych débr i ustug
objetych umowa jest wyzsza niz faktyczne wynagrodzenia
nalezne od klienta.

* Upust przypisuje sie proporcjonalnie do wszystkich
zobowiazan do wykonania $wiadczenia okreslonych
w umowie, chyba, ze jednostka posiada obserwowalne
dowody, ze cata kwota upustu dotyczy tylko wybranych
dobr lub ustug.
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Przypisanie upustu na potrzeby alokacji (2)

» Upust jest przypisywany odpowiednio tylko do jednego lub kilku wybranych doébr lub ustug,
o ile spetnione sa wszystkie nastepujace kryteria:

a) jednostka regularnie sprzedaje oddzielnie kazde z wyodrebnionych débr lub ustug lub pakiet dobr
lub ustug,

b) w przypadku pakietu — jest on regularnie sprzedawany z upustem w poréwnaniu do pojedynczych
cen sprzedazy wchodzacych w jego sktad débr i/lub ustug,

C) upust, ktéry dotyczy opisanego powyzej pakietu jest zasadniczo taki sam jak upust okreslony
w umowie, a analiza dobr lub ustug w pakiecie stanowi obserwowalny dowdd istnienia
zobowiazania do wykonania swiadczenia, do ktdérego ma zastosowanie catkowity upust okreslony
w umowie.

» Uwaga — jezeli upust jest w catosci przypisany tylko do pojedynczego lub wiecej zobowigzan
do wykonania $wiadczen, to przypisuje sie go przed zastosowaniem podejscia rezydualnego
do oszacowania pojedynczej ceny sprzedazy.
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Przypisanie wynagrodzenia zmiennego na potrzeby alokacji (1)

* Wynagrodzenie zmienne moze by¢ przypisane do catosci umowy lub:

a) do jednego lub wiecej, lecz nie wszystkich zobowigzan do wykonania
Swiadczenia okreslonych w umowie (np. premia za zrealizowanie ustugi
w okreslonym terminie),

b) do jednego lub wiecej wyodrebnionych, lecz nie wszystkich débr lub ustug,
ktore stanowia tylko czes¢ pojedynczego zobowigzania do wykonania

Swiadczenia. : 9
‘
-/‘
-

¢
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Przypisanie wynagrodzenia zmiennego na potrzeby alokacji (2)

* Zmienng cze$¢ kwoty wynagrodzenia (oraz jej pozniejsze zmiany) przypisuje sie w catosci
do pojedynczego zobowigzania do wykonania swiadczenia lub do odrebnego dobra
lub odrebnej ustugi, ktore stanowia czes¢ pojedynczego zobowigzania do wykonania
Swiadczenia, jezeli spetnione sa oba ponizsze warunki:

a) warunki wynagrodzenia zmiennego odnosza sie w szczegdlnosci do dazen jednostki
do spetnienia zobowiazania do wykonania swiadczenia lub przekazania odrebnego
dobra lub odrebnej ustugi (lub do konkretnego wyniku spetnienia zobowigzania do
wykonania $wiadczenia lub przekazania odrebnego dobra lub odrebnej ustugi), oraz
‘/‘

b) przypisanie zmiennej kwoty wynagrodzenia w catosci do zobowigzania
do wykonania $wiadczenia lub do odrebnego dobra lub odrebnej ustugi musi by¢
zgodne z celem przypisania, przy uwzglednieniu wszystkich zobowiagzan
do wykonania $wiadczenia i warunkéw ptatnosci okreslonych w umowie.

* Do przypisania pozostatej kwoty ceny transakcyjnej, ktéra nie spetnia kryteriéw okreslonych
powyzej, stosuje sie ogdélne wymogi dotyczace alokadji.
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Zmiana ceny transakcyjnej po zawarciu umowy

» Wszelkie zmiany ceny transakcyjnej jakie majg miejsce juz po zawarciu umowy
(tj. takie wynikajace z aktualizacji szacunkdédw wynagrodzenia zmiennego a nie zmian
w umowie) przypisuje sie do zobowiazan do wykonania swiadczenia na takich samych
zasadach jak w momencie zawarcia umowy (korzystajac z ustalonej juz w momencie
zawarcia umowy proporgji).

* Kwoty przypisane do spetnionych zobowigzan ujmuje sie jako przychody lub jako
zmniejszenie przychoddw w okresie, w ktérym cena transakcyjna ulegta zmianie.

* Zmiane ceny transakcyjnej na skutek zmiany umowy ujmuje sie zgodnie z wymogami
dotyczacymi zmian uméw.

0...€
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Krok 5 — rozpoznanie przychodu w momencie wypetnienia obowigzku

* MSR 18 stosowat rozne kryteria rozpoznawania przychodéw osobno dla dobr i dla ustug.

* MSSF 15 wprowadza jednolity model oparty o kontrole zaréwno do débr jak i ustug.

Moment przekazania Momen.t
klientowi spetnienia Moment
przyrzeczonych dobr i zobowigzania do rozpoznania

ustug (tj. sktadnika wykonania przychodu
aktywow) Swiadczenia

gdy klient uzyskuje kontrole nad sktadnikiem aktywow

* Kontrola rozumiana jest jako zdolno$¢ do bezposredniego rozporzadzania sktadnikiem
aktywéw i uzyskiwania z niego zasadniczo wszystkich pozostatych korzysci.
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EDUKACJI etz Wicaze, do _5.“?5-2:?{,‘

PIBR =

Moment rozpoznania przychodu

» MSSF 15 identyfikuje dwa podstawowe sposoby uzyskiwania kontroli przez klienta
i ujednoczesnienie wypetniania zobowigzania przez sprzedajacego:
= w miare uplywu czasu,
= w danym momencie.

* Najpierw bada sie warunki wskazujace na to, ze kontrola jest uzyskiwana w miare uptywu
czasu. Jesli zaden z warunkdw nie jest spetniony, przyjmuje sie, ze zobowigzanie jest spetniane
w okreslonym momencie.

* Wartos$¢ rozpoznanego przychodu odpowiada cenie transakcyjnej przypisanej do spetnionego

zobowigzania.

Dopuszczalne uproszczenie:

Jezeli jednostka ma prawo otrzymania wynagrodzenia od klienta w kwocie, ktora
odpowiada bezposrednio wartosci swiadczenia dotychczas wykonanego przez jednostke,

to jednostka moze ujaé przychdd w kwocie zafakturowanej.
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CENTRUM D TRy
EDUKACJI FleZ Wicaze, de SvKCLSU
PIBR s -

W miare uptywu czasu?

Czy klient jednoczesnie otrzymuje

i konsumuje korzysci ptynace ze swiadczenia
jednostki, w miare jak wykonuje

ona zobowigzanie?

l NiE

Czy na skutek dziatania jednostki powstaje }

=)

lub zostaje ulepszony sktadnik aktywow,
a kontrole nad nim — w trakcie jego
powstawania lub ulepszania ma klient?

l NiE

Czy dziatania jednostki powoduja powstanie
sktadnika aktywow o alternatywnym
zastosowaniu dla jednostki, a jednostce nie
przystuguje egzekwowalne prawo do zaptaty
za dotychczas wykonane swiadczenie?

TAK
TAK
NIE

@) Skrypt — Przyktad 14

' TAK
E Zbioér zadan — Zadanie 9
w okreslonym momencie!
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CENTRUM D T
EDUKACJI ViatZ Wicdze, do Svkcesu
PIBR s 2

Rozpoznawanie przychoddédw w miare uptywu czasu

» Kwota rozpoznanych przychoddw powinna odzwierciedla¢ stopien
spetnienia zobowiagzania, o ile mozna dokonac racjonalnego pomiaru
stopnia zaawansowania.

* W przeciwnym przypadku, przychody ujmuje sie wytacznie do wysokosci
kosztow poniesionych do momentu, w ktérym mozna juz takiego pomiaru
dokonac (i pod warunkiem, ze koszty te sa odzyskiwalne).

» Do pomiaru stopnia zaawansowania spetnienia zobowigzania stosuje sie¢ metody oparte
na wynikach lub metody oparte na naktadach (podobnie jak w MSR 11).

+ Jezeli dziatania lub naktady jednostki sg realizowane w sposéb réwnomierny przez caty
okres spetnienia zobowiagzania, to jednostka moze stosowa¢ metode liniowa do ujmowania
przychodow.

E Zbiér zadan — Zadanie 11
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CENTRUM P, TR
EDUKACJI FleZ Wicaze, de SvKCLSU
PIBR s =

Wyjatek dotyczacy niektorych licencji

« W przypadku licencji, gdzie optaty licencyjne uzaleznione sa od wielkoSci sprzedazy
lub czestotliwosci uzytkowania, tantiemy mozna rozpoznac jako przychéd,
wtedy gdy ma miejsce odpowiednio sprzedaz lub uzytkowanie bedace
podstawa ich naliczenia.

« UWAGA - nie moze to byc jednak wczesniej niz moment, gdy jednostka uzna,
ze spetnita swoje zobowigzanie do spetnienia Swiadczenia!

* Jest to wyjatek od ogdlnych zasad dotyczacych

wynagrodzenia zmiennego.

* Wyjatku nie mozna stosowac przez analogie do innych

podobnych umow.
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CENTRUM D T -
EDUKACJI [t Wicdze, do SUKCLSU
PIBR s =

Rozpoznawanie przychoddéw w okreslonym momencie

* W przypadku zobowigzan spetnianych w okreslonym momencie, przychéd rozpoznawany
jest w petnej wysokosci w momencie, w ktorym ma miejsce przeniesienie kontroli.

+ Okolicznosci wskazujace, ze mogto miec¢ miejsce przeniesienie kontroli to przyktadowo:
v jednostka ma biezgce prawo do zaptaty za sktadnik aktywéw,
v klient posiada tytut prawny do skfadnika aktywéw,
v' nastapito fizyczne przekazanie sktadnika aktywow,
v klient ponosi istotne ryzyko i uzyskuje jednoczesnie istotne korzysci wynikajace z wtasnosci,

v klient zaakceptowat/zatwierdzit przyjecie sktadnika aktywow.

E Zbiér zadan — Zadanie 10
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CENTRUM D T
EDUKACJI [t Wicdze, do SUKCLSU
PIBR s =

Nowy model rozpoznawania przychodéw wg MSSF 15

1. Wprowadzenie
2. Zakres stosowania MSSF 15
3. Nowy model 5 krokéw
4. Zmiany umowy
5. Koszty umowy
Prezentacja

6

7. Dodatkowe wytyczne
8. Ujawnianie informacji
9

Wejscie w zycie i przepisy przejsciowe
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CENTRUM ) K sk
EDUKACJI Fcz. Wicdze, do Sukeesu

PIBR — -

Zmiany umowy

Czy zmiana zakresu lub wynagrodzenia
z tytutu umowy zostata zatwierdzona
przez strony umowy?

l TAK

Czy zakres umowy zwieksza sie
ze wzgledu na dodanie przyrzeczonych
débr lub ustug, ktore sg uznawane

za wyodrebnione?

l TAK

Czy cena okreslona w umowie jest
powiekszona o kwote wynagrodzenia,
odzwierciedlajaca okreslone przez
jednostke indywidualne ceny
sprzedazy dodatkowych
przyrzeczonych débr i ustug oraz
wszelkie korekty uwzgledniajace
okolicznosci konkretnej umowy?

<@ skrypt - Przyktad 15-17
1TAK

Skutkuje korekta juz rozpoznanych
przychodéw (ang. cumulative catch up
adjustment).

Stosuje sie podejscie prospektywne,
tak jakby stara umowa zostata
rozwigzana i zawigzana nowa. Zmiany
beda miaty wptyw na wysokos¢
przychodow, ktére dopiero beda
rozpoznane w przysztosci.

iVMOWN YN131Zado 1S3r 3IN OL
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CENTRUM D LTy
EDUKACJI Fez. Wicdze, do SUKCSU
PIBR i oy -

Zmiana umowy — zmiana ceny transakcyjnej

+ Czasami zmiana umowy moze dotyczy¢ wytacznie zmiany samej ceny transakcyjnej.
W takim przypadku, zmiane ujmuje sie nastepujaco:

= podejscie prospektywne, jezeli pozostate do dostarczenia dobra lub ustugi sg odrebne,

= korekta rozpoznanych przychodéw (ang. cumulative catch-up adjustment), jezeli pozostate
do dostarczenia dobra lub ustugi nie sa odrebne.

* Przyktadem takiej sytuacji, moga byc¢ roznego rodzaju promocje organizowane,
gdy producent chcac poprawi¢ obroty oferuje czasowe znizki na swoj towar zalegajacy
w punktach sprzedazy detaliczne;.

W zwigzku ze zblizajgcg sie Olimpiadg, producent

telewizorow moze zaoferowac rabat dla klienta
koricowego, o ile zakupi on odbiornik u wskazanych
sprzedawcow AGD (z ktérymi producent miat

wczesniej zawarte umowy sprzedazy). m
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CENTRUM D TR .
EDUKACJI FitZ Wicdze, do SvKctid
PIBR sl 2

o

Nowy model rozpoznawania przychodoéw wg MSSF 15

1. Wprowadzenie

2. Zakres stosowania MSSF 15
3. Nowy model 5 krokéw

4. Zmiany umowy

5. Koszty umowy

6. Prezentacja

7. Dodatkowe wytyczne

8. Ujawnianie informacji

9. Wejscie w zycie i przepisy przejsciowe
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CENTRUM D TR .
EDUKACJI P2 Wicaze, do SVKCLiU
PIBR s .

Koszty umowy

Koszty pozyskania
umowy

‘ Koszty wykonania
umowy

Jezeli nie sg w zakresie innego standardu — kapitalizuj jesli:

Kapitalizuj i amortyzuj! v koszty sa bezposrednio powigzane z umowa
lub z przewidywanag umowa, ktéra jednostka moze
wyraznie zidentyfikowac,

v koszty doprowadza do wytworzenia lub ulepszenia
zasobdw jednostki, ktére beda wykorzystywane
do spetnienie zobowigzan do wykonania $wiadczenia
w przysztosci, oraz

v jednostka spodziewa sie, ze koszty te odzyska.
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CENTRUM - W
EDUKACJI FitZ Wicdze, do SvKeLsu
PIBR et o

Koszty umowy — amortyzacja

+ Aktywa z tytutu skapitalizowanych kosztow umowy sg systematycznie
amortyzowane przez oczekiwany okres przekazywania klientowi dobr
lub ustug, z ktérymi te koszty sa powigzane w ramach zawartej umowy
lub konkretnej przewidywanej umowy (np. umowy, ktora bedzie wynikata
z przedtuzenia umowy istniejace)).

+ Okres amortyzacji podlega aktualizacji, a zmiany z tego tytutu uymowane
sg zgodnie z MSR 8 (zmiana wartosci szacunkowych).

UWAGA - dopuszczalne utatwienie: jesli okres
amortyzadji jest krétszy niz 1 rok (uwzgledniajac

prawdopodobne przedtuzenie umowy), to koszty
mozna uja¢ w wyniku juz w momencie poniesienia.

@ Skrypt — Przyktad 18
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CENTRUM D TRy
EDUKACJI FleZ Wicaze, de SvKCLSU
PIBR s -

Koszty umowy — utrata wartosci

Strata z tytutu wartosci wystepuje gdy:

/pozosta’ra kwota wynagrodzenia
(z uwzglednieniem ryzyka kredytowego klienta),

\

wartosc¢ > ktore jednostka spodziewa sie otrzymac w zamian
bilansowa za dobra lub ustugi, z ktérymi powiazany jest dany
skapitalizowanych sktadnik aktywow
kosztow minus

koszty bezposrednio zwigzane z dostarczeniem tych débr
Qb ustug, o ile koszty te nie zostaty wczesniej ujete /

\_ /

@) Skrypt — Przyktad 19
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2 f [ Liva
EDUKACJI el Wicaze, do SURCESU

CENTRUM S
|'
PIBR = -

Koszty uymowane w momencie poniesienia

« MSSF 15 wymaga, aby nastepujace koszty ujgé w momencie ich poniesienia:
a) koszty ogdlne i administracyjne (chyba, ze zgodnie z umowa obcigzaja klienta),

b) koszty strat réznego rodzaju zasobdéw poniesionych w trakcie wykonania umowy,
ktore nie sg odzwierciedlone w cenie umowy,

c) koszty zwigzane ze spetnionymi (w czesci lub catosci) zobowigzaniami
do wykonania swiadczenia,

d) koszty, co do ktérych jednostka nie jest w stanie rozréznié, czy sg zwigzane
z niespetnionymi czy spetnionymi zobowigzaniami.

n
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CENTRUM ) T
EDUKACJI [t Wicdze, do SUKCLSU
PIBR s -

Nowy model rozpoznawania przychodéw wg MSSF 15

1. Wprowadzenie
2. Zakres stosowania MSSF 15
3. Nowy model 5 krokéw
4. Zmiany umowy
5. Koszty umowy
. Prezentacja

6

7. Dodatkowe wytyczne
8. Ujawnianie informacji
9

. Wejscie w zycie i przepisy przejsciowe
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CENTRUM

EDUKACJI /P;ic,;?, Wicdze, do. _5__Uff|<_£’;5?{
PIBR =t “
Prezentacja w sprawozdaniu finansowym (1)
+ Jezeli jedna ze stron umowy spetnita Sktadnik aktywéw z tytutu
zobowigzanie, to w sprawozdaniu "mg‘"ga(\f,g%é;%ggﬁgtdasset)
z sytuacji finansowej jednostka wynagrodzenia w zamian za dobra

lub ustugi, ktore jednostka

przedStaW|a umowe OdeWIeanO przekazata klientowi, jezeli prawo

jako: to jest uzaleznione od warunku
innego niz uptyw czasu
 skladnik aktywéw Z tytulu (np. od wynikéw osigganych przez
jednostke w przysztosci).
umowy lub
» zobowiazanie z tytutu umowy, Zobowiazanie z tytutu umowy
(ang. contract liability) — obowiazek
zaleznie od stosunku pomiedzy jednostki przekazania klientowi débr
tnieni bowi . lub ustug, za ktére otrzymata ona
spemieniem zobowigzania przez od klienta wynagrodzenie (lub kwota
jednostke a ptatnoscig dokonywana wynagrodzenia jest nalezna).

przez klienta.
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CENTRUM D TRy
EDUKACJI FleZ Wicaze, de SvKCLSU
PIBR s -

Prezentacja w sprawozdaniu finansowym (2)

* Prawa o charakterze warunkowym (innym niz tylko uptyw czasu) sa prezentowane
jako aktywa z tytutu umowy.

* Oddzielnie od aktywow z tytutu umowy, jako naleznosci (ang. receivable) prezentowane
sg wytgcznie bezwarunkowe prawa jednostki do otrzymania wynagrodzenia
(np. gdy wystawiono juz klientowi faktury lub inny tytut zobowigzujacy prawnie do zaptaty
w okres$lonym terminie czasu).

+ Jezeli z tytutu jednej umowy wynika kilka obowigzkéw, w odniesieniu do ktorych rozpoznano
zardbwno aktywa jak i zobowigzania z tytutu umowy, to na poziomie bilansu sg one
prezentowane per saldo.

* Jednostka moze uzy¢ innych terminoéw niz aktywa/zobowigzania z tytutu umowy, ale musi
przedstawi¢ w sprawozdaniu informacje pozwalajace na rozrdéznienie naleznosci od aktywow
z tytutu umowy.

@) Skrypt — Przyktad 20 i 21
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CENTRUM D T -
EDUKACJI [t Wicdze, do SUKCLSU
PIBR s =

Wycena naleznosci i aktywow z tytutu umowy

* Naleznosci stanowia aktywa finansowe, a zatem do ich wyceny stosuje sie MSSF 9:

MSSF 9, par. 5.1.3.
.... W momencie poczgtkowego ujecia jednostka wycenia naleznosci z tytutu dostaw i ustug, ktore

nie majq istotnego komponentu finansowania (ustalonego zgodnie z MSSF 15), w ich cenie
transakcyjnej (zgodnie z definicig w MSSF 15).

* Naleznosci zawierajace istotny element finansowania beda podlegaty zasadzie ogdlnej — czyli
wedtug wartosci godziwej plus koszty transakcyjne.

* Ponadto, zarébwno naleznosci jak i aktywa z tytutu umowy podlegaja wymogom MSSF 9 w zakresie
utraty wartosci.

* MSSF 9 wymaga zastosowania modelu oczekiwanej utraty wartosci i zezwala na uproszczone
podejscie w stosunku do naleznosci i aktywéw z tytutu umowy (zastosowanie tzw. macierzy
rezerw).

* W momencie poczatkowego ujecia naleznosci lub aktywow z tytutu umowy z klientem, réznice
miedzy wycena zgodna z MSSF 9 a odpowiadajaca jej wczesniej ujeta kwotg przychoddw wynikajaca
z utraty wartosci ujmuje sie jako koszt okresu.
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CENTRUM D T
EDUKACJI [t Wicdze, do SUKCLSU
PIBR s =

Nowy model rozpoznawania przychodéw wg MSSF 15

1. Wprowadzenie
2. Zakres stosowania MSSF 15
3. Nowy model 5 krokéw

4. Zmiany umowy

5. Koszty umowy

6. Prezentacja

7. Dodatkowe wytyczne

8. Ujawnianie informacji

9. Wejscie w zycie i przepisy przejsciowe
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CENTRUM D T
EDUKACJI ViatZ Wicdze, do Svkcesu
PIBR s 2

Umowa komisu

+ Jezeli jednostka dostarcza produkt innemu podmiotowi (takiemu jak posrednik lub dystrybutor)
w celu sprzedazy klientom koncowym, to powinna oceni¢, czy ten inny podmiot uzyskat kontrole
nad tym produktem w danym momencie.

» Jezeli posrednik lub dystrybutor nie uzyskat kontroli nad produktami jednostki, to mamy
do czynienia z umowa komisu (ang. consignment arrangements). W takim przypadku,
jednostka nie ujmuje przychodu w momencie dostawy produktu innemu podmiotowi. Przychod
bedzie rozpoznany dopiero, gdy dojdzie do przekazania produktow ostatecznemu klientowi.

Przyktadowe okolicznosci $wiadczace o tym, ze porozumienie stanowi umowe komisu:

v" produkt znajduje sie pod kontrolg jednostki do wystapienia okreslonego zdarzenia, takiego jak sprzedaz
produktu klientowi posrednika, lub do uptyniecia okreslonego terminu,

v' jednostka moze zazadac¢ zwrotu produktu lub przekazac produkt stronie trzeciej (takiej jak inny posrednik,
oraz

v" posrednik nie ma bezwarunkowego zobowiazania do zaptaty za produkt (chociaz moze by¢ wymagana
zaptata zaliczki).

E Zbiér zadan — Zadanie 20
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CENTRUM D bk seibier
EDUKACIJI Vet Wicaze, do SvKeLsu
PIBR L ~

Agent czy zleceniodawca?

_ ZLECENIODAWCA POSREDNIK (AGENT)

Nie sprawuje kontroli nad przyrzeczonymi dobrami
lub ustugami przed ich przekazaniem klientowi.

¢ Jego zobowigzanie do wykonania swiadczenia polega
na zapewnieniu dostarczenia débr lub ustug przez inny

podmiot.

e Sprawuje kontrole nad przyrzeczonymi e Nie ponosi gléwnej odpowiedzialnosci za wykonanie umowy.
dobrami lub ustugami przed ich e Nie ponosi ryzyka przechowywania zapaséw, przed lub po tym
przekazaniem klientowi. jak dobra zostaty zamoéwione przez klienta, podczas

e Zobowiazanie do wykonania transportu lub zwrotu.
$wiadczenia polega na dostarczeniu ¢ Nie moze swobodnie ustala¢ cen débr lub ustug innego
dobr lub ustug klientowi. podmiotu i w zwigzku z tym korzysci jakie moze uzyskac z tych

dobr sg ograniczone.

e Jego wynagrodzenie ma forme prowizji.

¢ Nie jest narazony na ryzyko kredytowe w odniesieniu do kwoty
naleznej od klienta w zamian za dobra lub ustugi dostarczane
przez inny podmiot.

Kwota Kwota brutto nalezna w zamian Opfata, prowizja (kwota netto) w zamian za zapewnienie,
przychodow za przekazane dobra lub ustugi. ze dobra lub ustugi zostaty dostarczone przez inny podmiot.
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CENTRUM D bia s cilbert
EDUKACJI Motz Wicaze, do SURCLU

PIBR — -

o

Jeszcze o licencjach

* Licencja = prawo klienta do wlasnosci intelektualnej jednostki

» (Czesto licencje sg udzielane razem z innymi dobrami i ustugami i zachodzi konieczno$¢ ustalenia
czy sg odrebne.

» Standard podaje dwa przyktady licencji, ktore nie beda odrebne:

v licencja stanowigca sktadnik dobra oraz integralna czes¢ jego funkcjonalnosci np. system operacyjny
w komputerze, oraz

v licencja, z ktérej klient moze korzystac wytacznie w potaczeniu z odnosna ustuga np. ustuga internetowa,
ktora daje klientowi poprzez przyznanie licencji dostep do tresci tak jak np. e-subskrypcja Gazety
dla prawnikéw z prawem dostepu do archiwum starych numeroéw.

+ Standard podaje takze dodatkowe wskazoéwki dotyczace ustalenia, czy przekazanie licencji nastepuje
w okreslonym momencie czy w miare uptywu czasu — wtasciwe podejscie zalezy od tego, czy mamy
do czynienia:

= z prawem dostepu czy

= z prawem do korzystania.

64 Nowy model rozpoznawania przychodéwwg MSSF 15 ,Przychody z uméw z klientami”

CENTRUM ) f | »
EDUKACJI Ptz Wicdze, do SVRCLIU
PIBR e -
Licencje a moment spetnienia zobowigzania
Czy whasnos$¢ intelektualna, ktérej dotyczy PRAWO DO KORZYSTANIA
prawo udzielane klientowi, ulega zmianie NIE . ) X
. L " stanowiace zobowigzanie
w okresie waznosci licencji? . .
spetniane w miare uptywu czasu
TAK K!ienF moze rozporzadzgc’ )
mozliwoscig korzystania z licencji
v i uzyskiwac zasadniczo wszelkie
Czy sa spetnione wszystkie nastepujace NIE pozostate korzysci wynikajace
ki o z licencji w momencie udzielenia
ryteria?

licencji.
1) zgodnie z wymogami okreslonymi
w umowie lub uzasadnionymi
oczekiwaniami klienta jednostka podejmie

dziatania, ktére beda miaty znaczacy wptyw PRAWO DOSTEPU
na wiasnos¢ intelektualng, do ktorej klient stanowiace zobowiazanie
uzyskat prawo, TAK spetniane w momencie udzielenia

2) prawa przyznane na mocy licengji licencji
wystawiaja klienta bezposrednio
na pozytywne lub negatywne skutki dziatan mozliwoscia korzystania z licencji ani
jednostki okreslonych w pkt 1), oraz uzyskiwa¢ zasadniczo wszelkich

3) dziatania te — w toku ich podejmowania pozostatych korzysci wynikajacych

- nie prowadza do przekazania dobr z licencji w momencie udzielenia
lub ustug klientowi. licengji.

Klient nie moze rozporzadzaé
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Gwarancje (1)

* Istniejg r6zne gwarancje i rézne moga by¢
powody ich udzielania (np. przepisy prawa,
zwyczaje handlowe).

» Z perspektywy ksiegowej, MSSF 15
rozroznia:

= gwarangje, ktore stanowig zapewnienie
dla klienta, ze dany produkt bedzie dziata¢
zgodnie z zamierzeniem stron, poniewaz
jest on zgodny z ustalong przez strony \

specyfikacja {Iwaga! .o
' Ten rodzaj gwarandgji nie jest
uznawany za mozliwy do
wydzielenia jako odrebne
ushugi zobowigzanie do wykonania
' Swiadczenia.

= gwarangje, ktore oprdcz zapewnienia
powyzej, dodatkowo obejmuja oddzielne

)
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Gwarancje (2)

Czy klient ma mozliwos¢
zakupu gwarangji
oddzielnie?

Gwarancja stanowi odrebna ustuge rozliczana

TAK zgodnie z MSSF 15.

Ujmowana jest jako zobowigzanie do wykonania
NIE Swiadczenia, do ktérego przypisuje sie
odpowiednio czes¢ ceny transakcyjne;j.

Czy gwarangja lub jej cze$¢ zapewnia

klientowi dostep do dodatkowej ustugi NIE Gwarancja rozliczana jest zgodnie
(oprécz zapewnienia, ze dobro/ustuga —— | z MSR 37 ,Rezerwy, zobowiazania
s zgodne ze specyfikacja)? warunkowe i aktywa warunkowe”.
TAK
Gwarancja stanowi odrebna ustuge
Czy te dodatkowa ustuge mozna NIE rozliczana zgodnie z MSSF 15.
-—————

w ragjonalny sposob wydzielic? Oba rodzaje gwarancji traktowane
sa jako jedno zobowigzanie.

TAK

czyli traktowana jest jako zobowigzanie do wykonania $wiadczenia, do ktérego przypisuje sie
odpowiednio czes¢ ceny transakcyjne;j.
@ Skrypt

— Przykiad 22

Czes$¢ gwarancji reprezentujaca zapewnienie, ze dobro/ustuga sa zgodne z ustalona
specyfikacja rozliczana jest zgodnie z MSR 37, czyli uymowana jest rezerwa na gwarancje.

Czes$¢ gwarancji reprezentujaca odrebna ustuge rozliczana jest zgodnie z MSSF 15, }
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Opcje dla klienta

* Problem oszacowania indywidualnej (jednostkowej) ceny sprzedazy:
= brak obserwowalnych cen,
= konieczno$¢ oszacowania przez jednostke.
+ Szacujac cene opgji nalezy uwzglednic:
= jstnienie wszelkich upustéw, ktore klient mogtby uzyskac, nawet gdyby nie korzystat z tej opcji, oraz

= prawdopodobienstwo, ze klient skorzysta z tej opcji.

* Co do zasady — cena transakcyjna nie uwzglednia ewentualnego dodatkowego wynagrodzenia
od klienta, ktore jednostka otrzyma na skutek wykonania opcji (nawet jesli jest to praktycznie
pewne). Ale uwaga na przypadek przedtuzenia umowy!

» Cze$¢ ceny transakcyjnej zaalokowanej do opcji powinna by¢ ujeta jako przychod
w momencie realizacji opcji w przysztosci lub w chwili jej wygasniecia.

E Zbiér zadan — Zadanie 13

68 Nowy model rozpoznawania przychodéwwg MSSF 15 ,Przychody z uméw z klientami”

CENTRUM P, TR
EDUKACJI FleZ Wicaze, de SvKCLSU
PIBR s =

Opcja przedtuzenia umowy

Jesli:

v" w wyniku przedtuzenia umowy klientowi beda dostarczane te same
dobra/ustugi i na tych samych warunkach co w pierwotnej umowie, oraz

v' opcja przedtuzenia stanowi dla klienta istotne prawo,
to jako rozwiazanie praktyczne zamiast dokonywa¢ oszacowania /

indywidualnej ceny sprzedazy opcji (lub serii takich opcji) jednostka moze
dokonac alokacji ceny transakcyjnej do tych przysztych débr lub ustug
poprzez odniesienie sie do dobr lub ustug, ktore, zgodnie z oczekiwaniami,
beda dostarczane w przysztosci i odpowiadajacego im oczekiwanego
wynagrodzenia.

Uwaga - oznacza to takze, ze cena transakcyjna obejmuje to przyszte oczekiwane wynagrodzenie
wynikajace ze skorzystania przez klienta z opcji przedtuzenia umowy (umowa na czas oczekiwany).

E Zbiér zadan — Zadanie 14
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Niewykonane prawa klientow (prawa przepadte)

+ Cecha opgji jest to, ze jej posiadacz nie ma obowiazku jej wykonania.

* W pewnych okolicznosciach zasadne moze by¢ oczekiwanie jednostki, ze nie wszyscy klienci
zrealizujg wszystkie przystugujace im prawa. OO

Wyobraz sobie zakup karty
podarunkowej do sklepu z
damskg bielizng w
prezencie dla
zatwardziatego kawalera...

+ Takie niewykorzystane prawa standard okresla jako prawa przepadte (ang. breakage).

* Jesli jednostka otrzymata z gory wynagrodzenie, a jednocze$nie oczekuje, ze klient
nie zrealizuje w petni swoich praw, to powstaje pytanie 0 moment rozpoznania przychodu.
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Przepadte prawa — kiedy uja¢ przychdod?

* W przypadku opcji stanowigcych niezalezng umowe np. zakup kary podarunkowej, podejscie
do ujecia przychodu zalezy od tego jakie byty poczatkowe oczekiwania jednostki co do
mozliwosci, ze klient nie wykona wszystkich przystugujacych mu praw.

+ Otoz, jesli w momencie zawarcia umowy:

* jednostka oczekuje pewnego poziomu przepadtych praw, to ujmuje kwote z tytutu
niewykorzystanego prawa umownego jako przychdd proporcjonalnie do czesci praw wykonanych
przez klienta, co oznacza zwiekszenie ceny transakcyjnej przypisanej do przekazanych juz klientowi
dobr lub ustug w taki sposob, aby uwzgledni¢ przychdd odnoszacy sie do niewykonanych praw,

+ jednostka oczekuje, ze klient w petni zrealizuje swoje prawa, to ujmuje przewidywana kwote z tytutu
przepadtych praw jako przychod, jesli prawdopodobienstwo, ze klient wykona pozostate prawa, staje
sie znikome (a wiec nie grozi to pdzniejszymi znaczacymi korektami przychoddw).

* W przypadku opcji bedacych czescig wiekszego pakietu dobr i ustug, przepadek praw
(prawdopodobienstwo realizacji) jest uwzgledniony przy szacowaniu indywidualnej ceny
sprzedazy opgji.

E Zbiér zadan — Zadanie 151 16
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Bezzwrotne optaty pobrane z gory

Przyktady: optata aktywacyjna w umowach telekomunikacyjnych albo ,wpisowe” do klubu

fitness.
Czy z tytutu samej tej optaty jednostka
przekazuje klientowi jakies dobra lub
ustugi?
TAK NIE
Optata stanowi wynagrodzenie, ktore Optata powinna by¢ traktowana jako zaliczka
mozna przypisa¢ do zobowigzania za dobra lub ustugi, ktore zostang przekazane
do wykonania $wiadczenia, ktérym w przysztosci, czyli jest uwzgledniana w cenie
jest to przekazanie débr lub ustug. transakcyjnej przypisanej do zobowigzan

zidentyfikowanych w umowie.

E Zbior zadan — Zadanie 17
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Umowy z przyrzeczeniem odkupu (1)

* Umowa z udzielonym przyrzeczeniem odkupu to umowa, na podstawie ktorej
jednostka sprzedaje sktadnik aktywow i (w ramach tej samej lub innej umowy)
zobowiazuje sie odkupic sktadnik aktywow lub posiada taka opcje.

* Ujecie ksiegowe takich uméw zalezy od:
v przyjetej formy transakgji,
v" od relacji cen sprzedazy, cen odkupu i cen rynkowych oraz

v" od tego, czy klient bedzie miat motywacje ekonomiczna.
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Umowy z przyrzeczeniem odkupu (2)

Kontrakt terminowy typu forward lub opcja kupna przez jednostke:
v Klient nie ma kontroli nad sktadnikiem aktywow.

v" Jednostka ujmuje takg umowe zaleznie od tego jak ksztattuja sie ceny
sprzedazy i odkupu:
= Jezeli CO<CS - umowa leasingowa (MSR 17 / MSSF 16)

= Jezeli CO>CS - umowa o finansowanie

v Jezeli opcja wygasa zanim zostanie wykorzystana, jednostka zaprzestaje
ujmowania zobowigzania i ujmuje przychéd.
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Umowy z przyrzeczeniem odkupu (3)

Opcja sprzedazy przez klienta:

v Jezeli CO<CS i klient ma motywacje ekonomiczna (np. gdy CO wyzsza niz cena
rynkowa w dniu odkupu) -> umowa leasingowa (MSR 17 / MSSF 16),
chyba ze jest to umowa leasingu zwrotnego

v Jezeli CO<CS i klient NIE ma motywacji ekonomicznej -> umowa sprzedazy
produktu z prawem zwrotu

v'Jezeli CO = CS lub CO > CSiCS > CR -> umowa o finansowanie

v Jezeli CO = CS lub CO > CSi CS < CRi klient NIE ma motywacji ekonomiczne;j
-> umowa sprzedazy produktu z prawem zwrotu

v Jezeli opcja wygasa zanim zostanie wykorzystana, jednostka zaprzestaje
ujmowania zobowigzania i ujmuje przychod.

E Zbiér zadan — Zadanie 181 19
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Umowy ze wstrzymang dostawg

* Umowa sprzedazy ze wstrzymana dostawa (ang. bill and hold arrangements) to umowa,
na mocy ktérej jednostka rozlicza sie z klientem za kupiony produkt, ale zatrzymuje go
w swoim fizycznym posiadaniu do czasu przekazania go klientowi w okreslonym momencie
w przysztosci.

+ Takie rozwigzanie mogto by¢ uzgodnione miedzy stronami na prosbe samego klienta,
ktory tymczasowo nie posiada dostepnego miejsca na produkt lub ze wzgledu na swoje opdznienia
w swojej produkgji.

» MSSF 15 okresla dodatkowe warunki, ktore musza by¢ spetnione, aby jednostka mogta rozpoznaé
przychod, pomimo fizycznego zatrzymania produktu:

v’ przyczyna zawarcia umowy sprzedazy ze wstrzymana dostawa musi by¢ istotna (na przyktad klient zwrdcit
sie z taka prosba),

v" produkt musi by¢ wyodrebniony jako nalezacy do klienta,
v" w danym momencie produkt musi by¢ gotowy do fizycznego przekazania go klientowi, oraz

v" jednostka nie ma mozliwosci korzystania z produktu lub przekazania go innemu klientowi.

Nowy model rozpoznawania przychodéwwg MSSF 15 ,Przychody z uméw z klientami”
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Nowy model rozpoznawania przychodéw wg MSSF 15

1. Wprowadzenie

2. Zakres stosowania MSSF 15
3. Nowy model 5 krokéw

4. Zmiany umowy

5. Koszty umowy

6. Prezentacja

7. Dodatkowe wytyczne

8. Ujawnianie informacji
9

Wejscie w zycie i przepisy przejsciowe
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Wymogi ujawnien

* Bardzo rozbudowane w poréwnaniu do MSR 11 i MSR 18.

* Wymagane s informacje jakosciowe i ilosciowe, ktére powinny umozliwi¢ uzytkownikom
sprawozdan zapoznanie sie z charakterem, kwotami, terminami uzyskania
oraz niepewnoscia zwigzana z przychodami i przeptywami pienieznymi wynikajacymi
z umow z klientami.

+ Wymogi dotyczace ujawnien zostaty podzielone na 3 obszary:

1) ujawnienia dotyczace uméw z klientami,

2) ujawnienia na temat znaczacych osadéw (i zmian tych osadow),
ktérych dokonano stosujac standard,

3) ujawnienia na temat aktywowanych kosztéw wynikajacych z zawarcia
umowy lub wykonania umowy.

* Podsumowanie — patrz Skrypt.
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Nowy model rozpoznawania przychodéw wg MSSF 15

1. Wprowadzenie

2. Zakres stosowania MSSF 15
3. Nowy model 5 krokéw

4. Zmiany umowy

5. Koszty umowy

Prezentacja

Dodatkowe wytyczne

© N o

Ujawnianie informacji

9. Wejscie w zycie i przepisy przejsciowe
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Wdrozenie MSSF 15

Data wejscia w zycie:
1 stycznia 2018 r.

Jak to zrobic¢?

peine podejscie
retrospektywne
= tak jakby nowy standard
byt stosowany od zawsze
(petne przeksztatcenie
wszystkich okresow
poréwnawczych) 4

©)

zmodyfikowane podejscie
retrospektywne
= korekty dotyczace
poprzednich okreséw ujete
kumulatywnie na 1 stycznia
2018 .

Ale dostepne sg
pewne uproszczenia!
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Uproszczenia przy petnym podejsciu retrospektywnym

* MSSF 15 przewiduje 3 rozwiazania praktyczne utatwiajace wdrozenie:

1) W przypadku zakonczonych juz umoéw jednostka nie ma obowiazku przeksztatcania
umow, ktdére rozpoczynaja sie i koncza w tym samym rocznym okresie

sprawozdawczym.

2) W przypadku zakonczonych umow, ktore przewidujg wynagrodzenie zmienne,
jednostka moze zastosowac ceny transakcyjne na dzieh zakonczenia umowy
i nie szacowac¢ kwot wynagrodzenia zmiennego w okresach poréwnawczych.

3) W przypadku wszystkich okreséw sprawozdawczych przedstawionych przed data
pierwszego zastosowania, jednostka nie musi ujawnia¢ kwoty ceny transakcyjnej
przypisanej do pozostatych (niezrealizowanych) zobowigzan do spetnienia
Swiadczenia ani wyjasnia¢, kiedy zgodnie z oczekiwaniami spodziewa sie ujac
te kwote jako przychody.

* Mozna zastosowac 1 lub wiecej z powyzszych rozwigzan.

* Przyjete rozwigzanie praktyczne stosuje sie konsekwentnie do wszystkich uméw we wszystkich
przedstawianych okresach.

* W sprawozdaniu nalezy ujawnic, z ktérych rozwiagzan skorzystano i oceni¢ szacunkowy wptyw
kazdego z nich.
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Wdrozenie MSSF 15 na przyktadzie wybranych uméw

* Rozwazmy 3 przyktadowe umowy i sposob przejscia na MSSF 15:
1) Umowa, ktéra zostata w petni zrealizowana w 2017 r. (poczatek i koniec w 2017 r.)
2) Umowa, ktéra rozpoczeta sie w 2015 i konczy sie w 2017 r.

3) Umowa, ktéra rozpoczeta sie w 2015 i konczy sie w 2019 r.

m Petne podejscie retrospektywne Zmodyfikowane podejscie retrospektywne

1 Rozwigzanie praktyczne — brak obowigzku Umowa zrealizowana przed 1 stycznia 2018 r.
przeksztatcania umow, ktére rozpoczynaja sie — nowy standard nie ma zastosowania.
i koncza w tym samym rocznym okresie
sprawozdawczym.

2 Konieczna korekta bilansu otwarcia Umowa zrealizowana przed 1 stycznia 2018 r.
na 1 stycznia 2017 r. — nowy standard nie ma zastosowania.

3 Konieczna korekta bilansu otwarcia Konieczna korekta bilansu otwarcia
na 1 stycznia 2017 r. na 1 stycznia 2018 r.

Konieczno$¢ ujawnien.
Nie przeksztatca sie danych za 2017 r.
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Rewolucja czy ewolucja?

+ Nowy model ujmowania przychodéw zaproponowany w nowym
standardzie oznacza znaczaca zmiane filozofii myslenia
o przychodach, ale nie u wszystkich spowoduje to istotne
zmiany w raportowanych liczbach.

Przychody to jeden
Z najwazniejszych wskaznikow
ocenianych przez wtascicieli,
inwestordéw, kredytodawcéw.
To takze miara pozycji na
rynku. Jest on bardzo czesto
stosowany w systemach
motywacyjnych kluczowego
kierownictwa.

* Rewolucja spodziewana jest w przypadku firm z branzy
telekomunikacyjnej, IT, inzynieryjnej, budowlanej
czy tez energetycznej.

* Istotny wptyw na sprawozdania spotek moga miec:

Jak duzych zmian nalezy sie
spodziewac w 2018 r.?

* wymogi dotyczace alokacji ceny transakcyjnej w przypadku dobr
i ustug sprzedawanych w pakiecie,

+ zmiana kryteriéw decydujacych o tym, czy przychdd ma by¢
ujmowany jednorazowo, czy w okresie.

» Ewolugja dotyczy wszystkich, gdyz MSSF 15 jest duzo bardziej
kompleksowy i precyzyjny niz dotychczasowe regulacje.

+ Pojawi sie wiecej roznic miedzy ujeciem ksiegowym
a podatkowym.
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